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FACTORES QUE INFLUYEN EN LAS EXPORTACIONES HACIA PAISES DE 

AMERICA LATINA 

 

Resumen  

 

 En esta investigación se dio a conocer la influencia de 4 factores económicos: Producto 

Interno Bruto (PIB), tipo de cambio, inversión extranjera directa y la inflación en las 

exportaciones hacia países Latinoamericanos. La metodología utilizada fue la correlacional 

para así poder determinar la relación entre las variables independientes que son los factores y 

la dependiente que es la exportación. El objetivo principal de esta investigación fue determinar 

si las variables independientes tienen un efecto significativo en la variable dependiente. Los 

resultados mostraron que todas las variables excepto la inflación tuvo un impacto significativo 

en las exportaciones a países Latinoamericanos. Estos hallazgos pueden tener implicaciones 

significativas para la toma de decisiones y los responsables políticos en Latinoamérica y en 

otros países en desarrollo que dependen en gran medida de las exportaciones como fuente de 

ingreso. Los resultados en la investigación sugieren el aumento del Producto Interno Bruto, 

atraer más inversión extranjera directa, reducir la inflación y mantener un tipo de cambio 

competitivo puede tener un impacto positivo en las exportaciones de los países. 

Palabras claves: Exportación, PIB, tipo de cambio, inflación, IED, Latinoamérica 
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Abstract 

 

There In this research, the influence of four economic factors was revealed: Gross 

Domestic Product (GDP), exchange rate, foreign direct investment, and inflation on exports to 

Latin American countries. The methodology used was correlational to determine the 

relationship between the independent variables, which are the factors, and the dependent 

variable, which is the export. The main objective of this research was to determine if the 

independent variables have a significant effect on the dependent variable. The results showed 

that all variables except inflation had a significant impact on exports to Latin American 

countries. These findings may have significant implications for decision-making and 

policymakers in Latin America and other developing countries that heavily rely on exports as 

a source of income. The results of the research suggest that increasing GDP, attracting more 

foreign direct investment, reducing inflation, and maintaining a competitive exchange rate can 

have a positive impact on a country's exports.   

Keywords: Export, GDP, exchange rate, inflation, FDI, Latin America. 

 

 

 

 

 

 

 

 



9 
 

Introducción  

 

El comercio internacional implica el intercambio de bienes y servicios entre países, lo 

que promueve la especialización y eficiencia en la producción, así como la competencia e 

innovación en el mercado global. Sin embargo, también puede presentar riesgos como barreras 

arancelarias y no arancelarias, fluctuaciones en las tasas de cambio, inestabilidad política y 

económica, y falta de protección de los derechos de propiedad intelectual, lo que puede 

dificultar la participación y tener un impacto negativo en las empresas y países involucrados. 

Exportar e importar productos es una excelente forma de ampliar las ganancias y la 

variedad de productos de una empresa. Si se exportan grandes cantidades con éxito, las 

ganancias pueden ser significativas. La mayoría de los exportadores e importadores se centran 

en el comercio de grandes cantidades de productos en un solo envío. 

Ecuador se ha caracterizado por ser un país productor y proveedor de materias primas; 

con la apertura económica y comercial que se ha desarrollado durante los últimos años, los 

productos ecuatorianos se han comercializado en el mercado mundial y han ganado 

participación con el paso del tiempo (Camino et al., 2016). 

Existen, por lo tanto, distintos modos de entrada a un mercado extranjero que responden 

a los objetivos de la empresa y a las oportunidades que el país brinda; entre estos modos se 

encuentran, la exportación de productos, la inversión extranjera de forma directa, la 

consolidación de empresas en conjunto o la internacionalización (Romero Álvarez et al., 2019).  

La elección de un modo de entrada a un país extranjero por parte de una empresa 

representa todo un reto; sin embargo, en la actualidad la internacionalización es uno de estos 

modos que resulta atractivo para abarcar mercados extranjeros debido a que su finalidad es el 

desarrollo de las actividades mediante una estructura de producción y distribución más 

eficiente que permita obtener mejores ingresos (Rosado-Serrano & Navarro-García, 2023).  
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El desarrollo de la internacionalización implica un conjunto de factores que representan 

la explotación de beneficios para una empresa; entre ellos se evidencia el aprovechamiento de 

economías de escala y alcance, la reducción de las fluctuaciones de ingresos que responde a la 

diversificación de los riesgos de inversión en distintos países, un mayor abordaje del mercado 

y la disminución de costes (Ochoa Díaz et al., 2017).  

Este proceso permite ampliar las posibilidades de desarrollo de la empresa, pero a su 

vez, también involucra que ésta contraiga nuevas dificultades dado que la internacionalización 

presupone el desarrollo de actividades de la empresa en un escenario ajeno al de su origen 

(Diaz-Ariza et al., 2019).   

Con base a lo expuesto, la presente investigación plantea como objetivo determinar los 

factores que influyen en las exportaciones, específicamente a países de América Latina. Los 

resultados de esta investigación permiten identificar los elementos que afectan una exportación 

dependiendo del país y el producto que se elija. 

Este estudio se estructura de la siguiente manera. En primer lugar, se plantean qué 

factores no cualitativos pueden contribuir en una mayor o menor exportación; posterior a ello 

se eligen los países que se van a revisar para este estudio, para luego elegir un producto en 

específico que englobe o se exporte de manera mayormente equitativa en los diferentes países 

y poder realizar el estudio con recopilación de información obtenida de fuentes oficiales. 

Finalmente, se realiza una correlación para verificar la influencia de estos factores en la 

exportación. 
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CAPÍTULO I 

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA 

 

1.1 Antecedentes del problema 

En los países de la periferia capitalista, como es el caso de los latinoamericanos, los 

modelos de desarrollo están definidos por dos elementos básicos que definen el subdesarrollo: 

la “heterogeneidad estructural”, es decir, la articulación compleja de formas de producción 

“avanzadas” o “modernas”, con formas de producción “atrasadas”; y las relaciones de 

dominación-dependencia que fundamentan su vinculación con los centros de la economía-

mundo. (Arturo Guillén, 2008.) 

Las exportaciones de América Latina durante los años noventa y hasta los primeros 

años del nuevo milenio han tenido un comportamiento muy destacado, en contraste con el 

pobre desempeño de la década del 80 (Braun, Feldman, Junowicz & Roitman, 2008).  

En los últimos años, el aumento de las exportaciones ha ido en ascendencia en varios 

países de la región e impulsa una mayor apertura comercial, adopta nuevas políticas en el libre 

mercado, aumento de la inversión extranjera y el desarrollo de nuevas tecnologías que permiten 

la diversificación de la producción y participación en cadenas globales de valor. 

El proceso de internacionalización de una empresa implica diferentes aspectos que 

repercuten en la efectividad del cumplimiento de los objetivos planteados, estos se centran en 

tener apertura a nuevos mercados, reducir costes de producción o construir una estructura de 

producción que sea más eficiente (Roque et al., 2021).  
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El objeto de esta estrategia responde a la realización de actividades mercantiles en el 

exterior, por lo tanto, permite el crecimiento de la empresa de acuerdo con las proyecciones de 

las mismas en el mercado al que desea incurrir. Entre los aspectos importantes al considerar el 

objeto de la internacionalización son la expansión y la diversificación de riesgos tanto de 

mercado, comerciales y de aprovisionamiento, los cuales dependen del plan corporativo en la 

medida de que permitan adquirir un posicionamiento estratégico en el mercado exterior (López 

Rodríguez et al., 2020). 

A pesar de ser un proceso relevante para las empresas que rompen con el enfoque 

unidimensional de proveeduría y procesos de producción y entrega a clientes, la 

internacionalización es un tema que ha sido explorado de forma escasa y limitada (Duque 

Hurtado et al., 2020).  

Mediante un análisis documental realizado se identificaron ciertas aproximaciones que 

permiten determinar su desarrollo y características.  

Por ejemplo, Chen & Bu (2023) analizan la internacionalización y los cambios internos 

de la responsabilidad social corporativa dentro de las empresas multinacionales de mercados 

emergentes con una perspectiva de limitaciones de recurso y una visión basada en la atención, 

obteniendo como resultado un análisis finamente variado y nuevos conocimientos sobre la 

relación internacionalización.  

Las empresas emergentes que eligen la internacionalización como modo de entrada a 

un país extranjero, experimentan un cambio en sus limitaciones de recursos de fuertes a débiles 

y que su foco de atención cambia de la eficiencia a la legitimidad (Yan et al., 2023).  
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Este cambio es el resultado de la incidencia de los riesgos que afrentan las empresas al 

momento de internacionalizarse, riesgos que varían de acuerdo al mercado de los países 

extranjeros y que condicionan la eficiencia de la competitividad de las mismas (Romero-Borre 

et al., 2022).  

1.2 Planteamiento del problema 

El comercio internacional y la exportación son fuentes muy importantes en los ingresos 

de muchos países que están en desarrollo, estos incluyen los de América Latina. Sin embargo, 

las exportaciones también adquieren ciertos riesgos y desafíos que pueden afectar de manera 

negativa a las empresas y a los países involucrados. 

En este sentido, se hace necesario identificar y analizar los factores de riesgos que 

pueden afectar la exportación de las empresas en América Latina (Gonzáles, et al.,2020), tales 

como las barreras arancelarias y no arancelarias (Flores, et al.,2021), fluctuaciones en las tasas 

de cambio (García-García & Rodríguez-Rodríguez,2019), la inestabilidad política y económica 

(Aguilar, et al.,2021), y falta de protección de los derechos de propiedad intelectual (Peña-

Vinces, et al.,2020). 

1.3 Sistematización del problema 

Con base a la revisión literaria, se ha establecido que la cantidad de exportaciones de 

un país depende de las variables descritas, las cuales se engloban en factores económicos 

específicos. Por lo cual, se plantean las siguientes hipótesis: 
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1.3.1 Planteamiento de las hipótesis de investigación 

Hipótesis 1 (H1): La inversión extranjera directa tiene un impacto significativo en la 

cantidad de exportaciones de un país. 

Hipótesis 2 (H2):  El producto interno bruto lleva a un aumento en la producción de 

bienes y servicios y, por lo tanto, a un aumento en las exportaciones.  

Hipótesis 3 (H3): La inflación impacta en el costo de producción de los productos, lo 

que puede aumentar o disminuir el precio del producto, que impacta en su competitividad. 

            Hipótesis 4 (H4): El tipo de cambio influye de gran manera en la cantidad de 

exportaciones dependiendo del país de destino. 

Variable dependiente 

En este caso, la variable dependiente sería la exportación, que se muestra como el valor 

FOB en nuestra investigación, es decir, como la cantidad total exportada. El valor FOB es una 

medida del valor total de los bienes exportados, que incluye el valor de los bienes más los 

costos de transporte y otros gastos asociados con la exportación. Esta sería la variable 

dependiente pues es afectada por los factores a investigar, que pueden tener una influencia 

diferente para cada país. 

Variables independientes 

Inversión Extranjera Directa 

 

Algunas de las aproximaciones al tema se dieron por parte de las teorías del crecimiento, 

en (Blomstrom, 1989) es posible identificar el tratamiento del tema de la Inversión Extranjera 

Directa como una variable cada vez más importante en la explicación del crecimiento 

económico de los países.  
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La IED puede estimular la producción y el comercio internacional. Cuando una empresa 

extranjera invierte en una empresa local, puede proporcionar capital y tecnología para mejorar 

la eficiencia y la productividad de la empresa local. Esto puede llevar a un aumento en la 

producción y una mejora en la calidad de los productos, lo que a su vez puede mejorar la 

competitividad en el mercado internacional, y puede mejorar la capacidad de la empresa local 

para acceder a los mercados extranjeros. 

Producto Interno Bruto 

El PIB es un indicador crucial para evaluar la salud económica de una nación y puede 

tener un impacto significativo en las exportaciones. Este indicador mide el valor de la 

producción de bienes y servicios dentro del país en un período específico, generalmente un 

año. Un PIB elevado sugiere una mayor demanda interna de bienes y servicios, lo que a su vez 

puede aumentar la producción y, por lo tanto, impulsar las exportaciones.  

Según (Sánchez y De La Cruz, 2021), el PIB puede ser una herramienta útil para 

analizar la evolución económica de un país, pero también tiene algunas limitaciones. El PIB es 

una herramienta útil para la evolución de un país, pero también poseen limitaciones, debido a 

que este no considera la distribución de ingreso lo que puede llegar a tener una mala percepción 

del bienestar de la sociedad. 

La inversión extranjera directa (IED) ha sido uno de los principales factores asociados 

a los procesos de globalización. Los Gobiernos compiten por atraer estos flujos de capital 

debido a sus beneficios en términos de empleos, productividad y estabilidad financiera. Los 

determinantes que influyen en la entrada y salida de los flujos de inversión extranjera directa 

son ampliamente discutidos en la literatura económica internacional (Oman, 2000; Artige & 

Nicolini, 2009; Krugman & Obstfeld, 2009).  
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Inflación 

La inflación se refiere al incremento sostenido y generalizado en los precios de una 

economía durante un período de tiempo. La inflación puede tener tanto efectos positivos como 

negativos en las exportaciones de un país.  

Según una investigación realizada por (García-Peñalosa y Konte, 2020) la inflación es 

un fenómeno complejo que ha sido objeto de estudio en la economía desde hace varias décadas. 

Los autores confirman que la inflación puede tener tanto efectos negativos como positivos 

dependiendo de la magnitud y duración. 

Por un lado, si la inflación es alta, los costos de producción pueden aumentar, lo que 

puede disminuir la competitividad de los productos en los mercados internacionales. Esto se 

debe a que los precios de producción más elevados pueden resultar en precios de venta más 

altos, lo que puede hacer que los productos sean menos atractivos para los compradores 

extranjeros. Como resultado, esto puede provocar una disminución en las exportaciones y una 

caída en los ingresos por exportación. 

Según (Rodríguez y Ramírez, 2019), las exportaciones pueden tener un impacto 

significativo en la inflación en países latinoamericanos. Los autores vieron que en un aumento 

en las exportaciones puede aumentar la oferta de servicios y bienes en la economía y da como 

resultado la reducción de la presión sobre precios e inflación. 

Tipo de cambio 

Dado que cada economía nacional utiliza su propia unidad monetaria, a la hora de llevar 

a cabo cualquier tipo de transacción internacional se hace necesaria la existencia de un 

mecanismo de conversión de una unidad monetaria a otra, una función que realizan los 

mercados de cambios. El precio que se determina en dichos mercados no es sino el tipo de 
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cambio, esto es, el precio en moneda nacional de una unidad monetaria extranjera (Bajo & 

Sosvilla, n.d.) 

Según (Aguirre y Martínez, 2020) el tipo de cambio puede afectar la competitividad de 

las empresas y la balanza comercial de un país. Los autores dicen que un tipo de cambio alto 

puede hacer que las exportaciones de un país sean más costosas en el mercado internacional y 

esto reduce la competitividad y puede afectar de manera negativa la balanza comercial. 

De acuerdo con una investigación de (Jiang et al., 2020) el tipo de cambio puede afectar 

el comercio internacional de un país de varias maneras, entre las que se incluyen la influencia 

en los precios de los bienes y servicios, la asignación de recursos y la competitividad de las 

empresas. 

1.3.2 Objetivo general 

Dar a conocer si las variables independientes o hipótesis detalladas anteriormente tienen 

algún efecto o influencia en la cantidad de exportaciones que se realizan en los países 

Latinoamericanos. 

1.3.3 Objetivo Especifico 

Evaluar la relación entre los factores macroeconómicos como: tipo de cambio, 

inflación, Producto Interno Bruto e Inversión Extranjera Directa en el sector de exportaciones 

de los países Latinoamericanos, con el fin de identificar posibles riesgos y desafíos que puedan 

llegar a afectar el desarrollo y crecimiento de las exportaciones. 
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1.3.4 Justificación de la investigación. 

Justificación teórica 

Para entender cómo incrementar las exportaciones de un país, es necesario realizar un 

estudio de los factores que influyen en ellas. Este análisis permite identificar las barreras y 

oportunidades para las exportaciones, y tomar medidas para abordarlas y mejorar la 

competitividad del país en el mercado global. 

Por ejemplo, si se encuentra que el costo de producción es alto, el país puede invertir 

en tecnología avanzada para mejorar la productividad y reducir los costos. También puede 

identificar los productos y mercados más adecuados para las exportaciones y enfocar sus 

esfuerzos en ellos. 

En definitiva, el estudio de los factores que influyen en las exportaciones es 

fundamental para lograr un crecimiento económico sostenible, aumentar la competitividad del 

país y mejorar las oportunidades comerciales en el mercado global. 

Justificación práctica  

Realizar un estudio sobre los factores que influyen en las exportaciones es importante 

porque las exportaciones son una fuente vital de ingresos para muchos países y empresas. El 

conocimiento de los factores que afectan las exportaciones puede ayudar a maximizar los 

beneficios de estas operaciones comerciales y a enfrentar mejor los desafíos y aprovechar las 

oportunidades del mercado internacional. Además, los resultados de este tipo de estudio pueden 

proporcionar información valiosa para la toma de decisiones, como identificar los mercados 

más rentables, analizar a los principales competidores y entender los factores 

macroeconómicos y políticos que pueden afectar las exportaciones. Por último, un estudio de 

los factores que influyen en las exportaciones puede mejorar el conocimiento actual sobre el 

mercado internacional y aumentar la competitividad de las empresas y países en él. En general, 
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un estudio bien planificado y ejecutado puede tener un impacto positivo en las empresas, países 

y economías en general. 

Justificación metodológica. 

Esta sección describe cómo se diseñó la investigación para identificar los factores que 

influyen en las exportaciones de tres países latinoamericanos. Se seleccionaron tres países 

cercanos y relevantes en el sector económico y se recopilaron datos sobre los productos más 

exportados durante cuatro años. Luego, se eligió un producto de exportación similar para cada 

país como referencia. Se investigaron factores como la IED, el tipo de cambio, el PIB, la 

inflación y el FOB para cada país, utilizando información del banco central. Finalmente, se 

realizó un análisis de correlación con los datos recopilados para determinar el grado de 

influencia de estas variables en las exportaciones. 

1.3.5 Viabilidad del estudio. 

Es cierto que realizar un estudio sobre los factores que influyen en las exportaciones es 

una tarea importante y viable. En la actualidad, la exportación es una estrategia clave para 

muchos países y empresas que buscan ampliar sus mercados y obtener ingresos adicionales. 

Por lo tanto, identificar los factores que pueden afectar las exportaciones es esencial para 

comprender mejor los mercados internacionales y mejorar la competitividad. 

En este sentido, los estudios de los factores que influyen en las exportaciones pueden 

proporcionar información valiosa para la toma de decisiones. Estos estudios pueden ayudar a 

identificar los mercados más rentables, evaluar las barreras arancelarias y no arancelarias, 

analizar a los principales competidores y entender los factores macroeconómicos y políticos 

que pueden afectar las exportaciones. 

Además, los estudios de los factores que influyen en las exportaciones deben ser 

realizados de manera periódica para mantenerse actualizados y adaptarse a los cambios en el 
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mercado internacional. En un mundo cada vez más globalizado, los factores que afectan a las 

exportaciones pueden cambiar rápidamente y es importante estar al tanto de ellos para poder 

actuar con rapidez y eficacia. 

CAPÍTULO II 

Marco Teórico 

Varios estudios han dado a conocer que la expansión de las ventas hacia los demás 

países tiene una gran incidencia en el progreso económico de las naciones. Por lo general las 

exportaciones ayudan al aumento de la productividad, ampliar mercados en donde se 

comercializan bienes y servicios nacionales, generando así economías escalas que impulsan al 

desarrollo.  

La exportación representa una forma de adquirir conocimientos a través del contacto 

con otras maneras de organización de la producción, diferentes estrategias comerciales, 

avances tecnológicos y las exigencias de nuevos mercados por consumidores hace esta tarea 

más eficiente. Para los países en vía de desarrollo, las exportaciones a países ricos y con 

economía estable son una oportunidad para obtener mejora productiva y nuevos conocimientos. 

No solo se ha podido observar una correlación positiva entre un aumento en el volumen 

de exportaciones y un mayor crecimiento económico y producto per cápita, sino que también 

se ha podido identificar que la composición de los productos exportados tiene relación directa 

con el desarrollo de un país. Han encontrado que a medida que los países se desarrollan, su 

producción se diversifica hacia nuevos sectores (Imbs y Wacziarg, 2003). 

Hausmann & Rodrik (2002) describen el descubrimiento de nuevas actividades como 

un proceso de aprendizaje acerca de cuál es la estructura de producción y costos dentro de la 

economía y particularmente dentro de cada sector. 
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Según Rodríguez et al. (2018), los factores de riesgo en las exportaciones en América 

Latina son múltiples y complejos, y su impacto puede variar dependiendo del contexto 

económico y político de cada país. 

En la siguiente investigación se obtiene más de 20 artículos relacionados con las 

exportaciones en América Latina, se escogió 3 países que tienen relación con los productos que 

se exportan, los más populares en el mercado y se desea saber si hay una correlación entre la 

mercancía. 

 2.1 Antecedentes Teóricos  

Las exportaciones son una fuente clave de ingresos para los países en desarrollo, pero 

también están sujetas a una serie de riesgos que pueden afectar negativamente en su 

desempeño. Estos riesgos incluyen la volatilidad del tipo de cambio, los cambios en las 

condiciones económicas y políticas internacionales y la competencia en los mercados globales 

(Bussolo et al.,2019). 

Los países que pertenecen a Latinoamérica han experimentado varias crisis financieras 

en los últimos años, que afectan significativamente a las exportaciones. Estas crisis son 

causadas por una combinación de factores internos, como la mala gestión macroeconómica, y 

factores externos, como la volatilidad del mercado internacional (Izquierdo & Talvi, 2018). 

El tipo de cambio es uno de los factores importantes y críticos que puede afectar la 

competitividad de las exportaciones de un país. Cuando una moneda se devalúa, los productos 

de exportación se vuelven más económicos en los mercados y puede llegar a aumentar las 

ventas. Sin embargo, una devaluación también puede aumentar los costos de producción y, por 

lo tanto, disminuir la rentabilidad de las exportaciones (León et al.,2020). 
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La inversión extranjera directa también puede estar asociada con riesgos, como la fuerte 

dependencia de empresas extranjeras y fuga de capitales. Es importante que los países tengan 

políticas claras y coherentes para regular la entrada y salida de IED (López et al., 2017) 

CAPÍTULO III 

Metodología 

Una vez planteadas las hipótesis anteriores, este apartado tiene como finalidad presentar 

el diseño metodológico de la presente investigación. Para poder identificar los factores que 

tienen un mayor grado de influencia en las exportaciones, primero se eligieron tres países de 

Latinoamérica que fueron establecidos por cercanía y relevancia en el sector económico. 

Posterior a ello, se recopilaron datos de los productos más exportados en 4 años hacia los tres 

países, para luego seleccionar un producto con similar grado de exportación que se pueda tomar 

como referencia, el producto elegido fue el crustáceo que tiene como partida arancelaria 036. 

Adicional a ello, se investigaron factores de IED, Tipo de cambio, PIB, inflación y FOB 

para cada país, información que fue tomada por el banco central, a fin de obtener datos de las 

variables independientes mayormente extensos. Esta información estaba disponible hasta el 

año 2021. Finalmente, con la información recopilada, se puede realizar un análisis de 

correlación que puede indicar que tanto influyen estas variables en nuestras exportaciones. 
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CAPÍTULO IV 

Resultados 

 

Exportaciones totales de crustáceos en FOB 

 

PAIS PRODUCTO PARTIDA AÑO 

FOB 

(MILES) 

CHILE 

Crustáceos, incluso pelados, vivos, 

frescos, refrigerados, congelados, secos, 

salados o en salmuera; crustáceos 

ahumados, incluso pelados o cocidos, 

antes o durante el ahumado; crustáceos 

sin pelar, cocidos en agua o vapor, 

incluso refrigerados, cong 

0306  

2018 17,072.6 

2019 17,710.2 

2020 19,462.7 

2021 38,674.8 

2022 
29,248.4 

COLOMBIA 

Crustáceos, incluso pelados, vivos, 

frescos, refrigerados, congelados, secos, 

salados o en salmuera; crustáceos 

ahumados, incluso pelados o cocidos, 

antes o durante el ahumado; crustáceos 

sin pelar, cocidos en agua o vapor, 

incluso refrigerados, cong 

0306  

2018 37,506.5 

2019 36,737.7 

2020 41,265.3 

2021 53,042.9 

2022 
55,907.5 

PERÚ 

Crustáceos, incluso pelados, vivos, 

frescos, refrigerados, congelados, secos, 

salados o en salmuera; crustáceos 

ahumados, incluso pelados o cocidos, 

antes o durante el ahumado; crustáceos 

sin pelar, cocidos en agua o vapor, 

incluso refrigerados, cong 

0306  

2018 9,315.2 

2019 7,347.5 

2020 8,294.3 

2021 4,475.8 

2022 
6,886.9 

Tabla 1: Exportaciones totales de crustáceos en FOB 
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Factores determinantes de la exportación 

 

PAÍS AÑO 

IED POR 

ACTIVIDAD 

DE 

COMERCIO 

(MILES) 

PIB MILES 

DE 

MILLONES INFLACIÓN 

PROMEDIO 

TIPO DE 

CAMBIO / 

DOLAR 

FOB 

(MILES) 

CHILE 

2018 

 $                       

1,700.89  

 $           

295.40  2.40% 

 $                    

641.3  

 $        

17,073  

2019 

 $                          

697.89  

 $           

278.60  2.60% 

 $                    

702.9  

 $        

17,710  

2020 

 $                       

2,615.52  

 $           

252.70  3% 

 $                    

792.7  

 $        

19,463  

COLOMBIA 

2018 

 $                       

4,078.21  

 $           

334.20  3.20% 

 $                 

2,955.7  

 $        

37,506  

2019 

 $                        

-232.10  

 $           

323.10  3.50% 

 $                 

3,280.8  

 $        

36,738  

2020 

 $                       

8,209.89  

 $           

270.30  2.50% 

 $                 

3,694.9  

 $        

41,265  

2021 

 $                       

5,752.12  

 $           

314.50  3.50% 

 $                 

3,743.6  

 $        

53,043  

PERÚ 

2018 

 $                       

2,790.42  

 $           

222.60  1.50% 

 $                         

3.3  

 $           

9,315  

2019 

 $                        

-757.80  

 $           

228.30  2.30% 

 $                         

3.3  

 $           

7,347  

2020 

 $                       

1,524.34  

 $           

201.70  2% 

 $                         

3.5  

 $           

8,294  

2021 

 $                       

2,322.78  

 $           

223.20  4.30% 

 $                         

3.9  

 $           

4,476 
Tabla 2: Factores determinantes de la exportación, datos obtenidos del Banco Central 

TOTAL IED POR 

ACTIVIDAD DE 

COMERCIO (MILES) 

TOTAL PIB 

MILES DE 

MILLONES 

TOTAL 

INFLACIÓ

N 

TOTAL 

PROMEDIO TIPO 

DE CAMBIO / 

DOLAR 

0.617733293 0.807000077 0.33172747 0.976339906 
Tabla 3: Total de Factores 
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Matriz de correlación   

  IED  PIB  FOB  

IED  1   

PIB  0.22201827 1  

FOB  0.61773329 0.80700008 1 

    
Tabla 4: Matriz de Correlación 

Conclusión  

El presente estudio tuvo como objetivo investigar los factores que podrían influir o 

afectar las exportaciones de Ecuador a los países de América Latina. Para ello, se plantearon 

hipótesis que abarcaban principalmente los elementos que podrían afectar esta variable, y se 

llegó a las siguientes conclusiones. 

En primer lugar, se observó que la inversión extranjera directa (IED) tiene una 

correlación del 0.61% junto con el FOB, lo que indica que la IED tiene una influencia 

significativa en las exportaciones del país en relación con la actividad comercial hacia los 

países seleccionados. Esto sugiere que una mayor inversión extranjera directa puede llevar a 

un aumento en las exportaciones. 

En segundo lugar, se encontró que el PIB tiene una correlación del 0.80%, lo que 

sugiere que tiene un gran impacto en las exportaciones del país. Esto significa que las 
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exportaciones dependen en gran medida del PIB de los países de destino, lo que sugiere que 

una mejora en el PIB de los países puede llevar a un aumento en las exportaciones. 

En tercer lugar, se descubrió que la inflación tiene un porcentaje de correlación del 

0.3%, lo que indica que no tiene una gran afectación en las exportaciones. Esto sugiere que el 

costo de exportación no impacta mucho en las ventas del producto en particular, lo que sugiere 

que la inflación no es un factor crítico para la toma de decisiones relacionadas con las 

exportaciones. 

Finalmente, se observó que el tipo de cambio es el factor que más afecta las 

exportaciones, ya que tiene una correlación del 0.97% con el FOB. Esto sugiere que el peso de 

la moneda nacional afecta significativamente a los productos exportados. Por lo tanto, las 

fluctuaciones en el tipo de cambio pueden tener un gran impacto en las exportaciones del país. 

En conclusión, los resultados de este estudio sugieren que los factores analizados tienen 

una gran influencia en las exportaciones de Ecuador a los países de América Latina. Es 

probable que estos factores continúen afectando esta variable en el futuro, por lo que es 

importante tenerlos en cuenta en la toma de decisiones relacionadas con las exportaciones. 
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